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IMMOPARTNER IST NURNBERGS FUHRENDER PARTNER RUND UM
DIE VERMITTLUNG VON WOHN- UND GEWERBEIMMOBILIEN.

IMMOPARTNER hat sich seit seiner Griindung im Jahr 2003 bei unseren Kunden und
Geschaftspartnern einen hervorragenden Ruf erarbeitet. Durch den lokalen Fokus des Immo-
bilienunternehmens profitieren unsere Kunden von einer intensiven Beratung, einer ausge-
zeichneten Marktkenntnis, einem gepflegten Netzwerk und zeitnahen Vermittlungserfolgen.
Unser Leistungsportfolio reicht von der realistischen Marktwertermittlung iiber eine intensive
personliche Beratung bis hin zur professionellen Vermarktungs- und Vertriebsleistung. Dazu
kommen ein umfassender After-sales-Service und mit dem neuen Bestellerprinzip auch ein
maBgeschneidertes Angebot fiir Vermieter.

Kapitalanleger und institutionelle Bestandshalter vertrauen der vorausschauenden Bera-
tung der Makler von IMMOPARTNER Nirnberg ebenso wie Bautrdger oder internationale
Investoren, welche die sorgfaltig erstellten, realistischen Expertisen der Immobilienprofis als
fundierte Entscheidungsgrundlage fir ihre Projektplanung verwenden. Die Mitgliedschaft
im Immaobilienverband IVD gibt unseren Kunden auBerdem die Sicherheit, mit IMMOPARTNER
Niirberg auf tiberpriifte Seriositat und Kompetenz zu setzen.
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LEITFADEN FUR IMMOBILIENVERKAUFER



[HRE IMMOBILIE IM ALTER:

SICHERHEIT UND KOMFORT IM ALTER

Die eigene Immobilie ist ein wichtiger Baustein lhrer Al-
tersvorsorge — doch kann sie im fortgeschrittenen Alter
auch zur groBen Herausforderung werden. Machen Sie sich
frithzeitig Gedanken! Manche Faktoren lassen sich durch
einen kleinen Umbau anpassen, vielfach bedarf es aber
auch einer grundlegenden Veranderung der eigenen Le-
benssituation. Ob Haus, Wohnung, Neubauimmobilie oder
Denkmalschutz-Immobilie: Unsere sachkundigen Experten
wissen Rat! Dieser kleine Ratgeber soll lhnen einen Aus-
blick auf einige lhrer Moglichkeiten geben.

Mit dem Alter wird es zunehmend schwer, alles instand zu hal-
ten. Ein Umzug kommt flr viele ltere Menschen jedoch trotzdem
nicht infrage. Das geliebte Zuhause ist schlieBlich ein Stiick der
eigenen Biografie. Verkaufen? Umbauen? Vermieten? Welche Lo-
sungen gibt es, um auch im Alter noch sorgenfrei und komfortabel
zu wohnen?

EINEN ALTEN BAUM VERPFLANZT MAN NICHT

Man muss ihn aber manchmal stiitzen. .. Was viele junge Menschen
beim Ankauf oder Bau ihres Zuhauses unterschatzen: Im Alter kon-
nen enge und steile Treppen ganze Stockwerke unbenutzbar ma-
chen. Und auch so manches Bad erweist sich dann als unzureichend.
Doch es gibt gute Mdglichkeiten, Ihr Zuhause so zu gestalten, dass
es lhnen bis ins hohe Alter den nétigen Komfort bietet.

TIPP: Treppenlifte und Umbauten, die zumindest fiir weitge-
hende Barrierefreiheit in Bad, Kiiche sowie Wohn- und Schlaf-
rdumen sorgen, gehoren zu den MaBnahmen, die man nicht
erst im hohen Alter ins Auge fassen sollte. Schwellenlose, brei-
te Turen und bodengleiche Duschtassen mindern das Risiko
von Stlirzen — und sind nicht nur fur dltere Menschen oder
Rollstuhlfahrer wertvoll.

Seniorengerechte Kiichen verfiigen Uber einen Backofen, der in
angehobener, rlickenschonender Hohe eingepasst wurde. Zudem
sollten die Arbeitsflachen, der Herd und die Splle auch im Sitzen
bedienbar sein. Die Planung der Ober- und Unterschranke soll-
te ebenfalls an die Bediirfnisse dlterer Menschen angepasst sein.
Wichtig sind auBerdem automatische Tiir- und Rollladensysteme.
Und auch videolberwachte Eingange und Notrufeinrichtungen, die
die Sicherheit und den Wohnkomfort von Menschen, die allein le-
ben, immens erhéhen, sind tberlegenswert.

TIPP: Solche MaBnahmen kénnen sehr ins Geld gehen. Fr
einige kann allerdings eine staatliche Férderung in Anspruch
genommen werden.

NEUER LEBENSMITTELPUNKT

Der Ort des langjahrigen Zuhauses wird oft nur aufgrund des Ar-
beitsplatzes gewahlt: Mit der Rente bieten sich lhnen neue Mdg-
lichkeiten, sich Lebenstraume rund um lhren Lieblingsort zu erfiillen.
Ob Mallorca oder Miinchen: Ein Verkauf oder eine Vermietung lhrer
aktuellen Immobilie bietet eine sichere finanzielle Basis fur lhren
neuen Lebensabschnitt. Gerne helfen wir Ihnen, Thre Immobilie zeit-
nah und zum bestmdglichen Marktpreis zu verkaufen oder sorgen-
frei zu vermieten.

Tipp: Nehmen Sie unsere kostenfreie, unverbindliche Immobi-
lien-Bewertung in Anspruch und erfahren Sie, was lhre Immo-
bilie aktuell wert ist!

UMBAU, TEILVERMIETUNG ODER VERKAUF?

Als Haus- oder Grundstlickseigentiimer kénnen Sie darlber nach-
denken, nicht mehr benétigte Teile Ihrer Immobilie zu vermieten
oder zu verkaufen. So kénnte vielleicht das Obergeschoss Ihres
Hauses in eine separate Wohnung umgewandelt werden. GroB3e
Grundstlicke lassen sich haufig ebenfalls gut aufteilen.

TIPP: Verkaufen Sie die nicht mehr bendtigte Flache oder bau-
en Sie ein Haus drauf, das Sie spater vermieten konnen. Gern
helfen wir Ihnen, Ihre Plane auf sichere Beine zu stellen!

AUFGEPASST BEI DENKMALSCHUTZ

Bei Denkmalschutz-Immobilien gelten ganz eigene Gesetze. Denn
hier entsteht beim Wunsch, Sanierungsarbeiten durchfihren zu las-
sen, oft eine Kluft zwischen den eigenen BedUrfnissen, den bautech-
nischen Faktoren und den Auflagen der Behdrden. Zur Herausforde-
rung kann bei diesen Immobilien die barrierefreie ErschlieBung der
Geschosse werden. Oft kommt nur der Anbau eines AuBenaufzugs
infrage. Wenn durch diesen nur Zwischenpodeste der Treppen ange-
fahren werden konnen, miissen noch Treppenlifte eingebaut werden.
Fiir jeglichen Einbau eines Aufzugs, ob innen oder auBen, ist eine
Baugenehmigung erforderlich — die durch viele Muhlen geht und
auch mal verweigert wird.

TIPP: Eigentiimer einer Denkmalschutz-Immobilie sollten sich
sehr friihzeitig mit der Zukunftsfahigkeit der eigenen Immobi-
lie befassen. Wir sind auch in dieser Frage lhre zuverlassigen,
vorausschauenden Ansprechpartner.

VERKAUF MIT IMMOBILIENRENTE

Sie haben wenig Rente und keine Erben? Die Instandhaltung und
Verwaltung der Immobilie wird zur Last — trotzdem méchten Sie sie
auf keinen Fall verlassen? Dann bietet sich unter Umstanden auch
ein Verkauf lhrer Immobilie mit Verrentung an. Der Kaufer leistet
meist eine Anzahlung und der Rest der Kaufsumme wird in Form
einer monatlichen Rente ausbezahlt. Sie genieBen ein lebenslanges
Wohnrecht, das im Grundbuch verankert ist, und erhalten finanzielle
Sicherheit — und missen sich um fast nichts kiimmern, was Verwal-
tungs- und Instandhaltungsfragen angeht.

Gern sind wir fiir Sie da — in allen Immobilienfragen!
Nicole und Stefan Sagraloff Inmopartner Stefan Sagraloff e.K.

Trotz sorgfaltiger inhaltlicher Kontrolle iibernehmen wir keine Haftung fiir die Richtigkeit W
oder Aktualitat von uns verdffentlichter Leitfaden. o
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Ob Sie hre Immobilie verkaufen machten oder selbst auf der Suche nach einem neuen Zuhause
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