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Sie sind gut in lhrem Job, wollen aber neue Erfahrungen sammeln im Bereich der Immobilienvermittlung? Sie wollen als Teil eines
erfolgreichen Teams mitgestalten, sich beruflich wie persdnlich weiterentwickeln und an neuen Aufgaben wachsen? Nutzen Sie dafiir die
fundierte lokale Marktkenntnis von IMMOPARTNER — Wir stehen seit tber 20 Jahren fur Transparenz und Orientierung am Immobilienmarkt,
sind Marktberichterstatter und setzen uns mit individuellem Service flr die hohe Zufriedenheit unserer Kunden ein. Damit und mit unserem
Modell des Vertriebsmitarbeiter fir Immobilien in Festanstellung erleichtern wir Ihnen den Weg fiir Ihre Karriere in der Immobilienbranche.
Sie kénnen sich auf den Immobilienvertrieb konzentrieren - unser Backoffice unterstiitzt Sie — und wir schaffen die Rahmenbedingungen.

lhre Vorteile bei IMMOPARTER:

Sicherheit — eine unbefristete Festanstellung in Vollzeit.
Smartphone, Notebook und Firmenwagen + kostenfreier Parkplatz — fur beste Ausstattung ist gesorgt.

e Moderner Arbeitsplatz — Die Kombination von gut ausgesuchten Tischen, bequemen Biirostiihlen und eleganten Biiroschranken
schafft ein angenehmes Arbeitsklima.

Top Betriebsklima — Werden Sie Teil unseres sympathischen Teams.
Unser Backoffice unterstitzt Sie bei der Aufbereitung der Exposés.

e Homeoffice — Vereinbaren Sie Beruf, Freizeit und Familie einfacher durch die Mdglichkeit von Homeoffice und flexiblen
Arbeitszeiten.

e Konzentrieren Sie sich auf Immobilienprasentation und -vertrieb. Es ist keine Akquise von Immobilien noétig, aber mdglich,
falls gewiinscht.

e  Benefits — Ob Kaffee mit Hafer- oder Kuhmilch mit oder ohne Lactose — Wir kaufen fir Sie nach lhren Vorlieben ein. Auch Getranke
wie Wasser und eine vielfaltige Teeauswabhl stellen wir neben Obst, Misli etc. zur Verfugung.

lhre Aufgaben bei IMMOPARTNER:

e Immobilienprasentation — Erstellen Sie Fotos mit der Matterport-3D-Kamera, bearbeiten Sie Bilder mit Photoshop und erstellen
Sie Immobilien-Exposés mit Hilfe unseres CRM-Systems onOffice enterprise.

Kundenbetreuung — Beraten und begleiten Sie unsere Kunden vom ersten Kontakt bis zum Notartermin/Vertragsabschluss.
Kundenbindung - Bauen Sie langfristige Kundenbeziehungen auf und erweitern Sie stetig unser Netzwerk.

Das bringen Sie mit:

Sie haben eine abgeschlossene Ausbildung als Immobilienkaufmann/ -kauffrau oder eine vergleichbare Qualifikation.
Sie beweisen Kommunikationsstarke im Umgang mit Kunden.

Sie arbeiten eigenverantwortlich, sind aber auch ein Teamplayer.

Um lhre Ziele zu erreichen, gehen Sie gerne auch einmal eine Extrameile.

Sie wollen mit uns etwas bewegen?

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen. Bitte senden Sie lhre Bewerbung ausschlie3lich digital als PDF mit
Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und lhres moglichen Eintrittstermins an Frau Nicole Sagraloff unter pewerbung@immopartner.de.
Bewerbungen per Post kdnnen leider nicht berticksichtigt werden.

IMMOPARTNER Stefan Sagraloff e.K.
Frau Nicole Sagraloff

Farberstr. 5, 90402 Nurnberg

Mobil:  0179/92 1022 2

E-Mail: bewerbung@immopartner.de

Wir freuen uns darauf, von lhnen zu héren und stehen lhnen fiir eventuelle Rickfragen zur Verfigung. lhre Bewerbung ist uns wichtig, und
wir schatzen den direkten Kontakt zu unseren potenziellen neuen Teammitgliedern.
Bewerben Sie sich jetzt und werden Sie Teil unseres erfolgreichen Teams bei IMMOPARTNER!
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